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1. Классификация базовых категорий курса «Организация и техника внешнеэкономических операций».

2. Сущность,  особенности, виды и формы  ВЭД.

3. Особенности коммерческой деятельности на мировом рынке.

4. Этапы интернационализации деятельности предприятия и их характеристика.

5. Внутреннее законодательство стран по ВЭД.

6. Международные договоры. 
7. Роль торговых обычаев в мировой коммерческой практике.

8. Понятие и специфика экспортно-импортных операций.

9. Классификация внешнеэкономических операций.   

10. Экспортно-импортные операции по купле-продаже товаров.
11. Экспортно-импортные операции по купле-продаже услуг.
12. Экспортно-импортные  опера​ции по купле-продаже объектов интеллектуальной собственности.
13. Основные этапы внешнеэкономических операций и их характеристика.

14. Внешнеторговая документация, оформляющая исполнение коммерческой сделки.
15. Способы внешнеторгового ценообразования и их характеристика.
16. Определение цены на экспортную продукцию и его этапы.
17. Реквизиты цен во внешнеторговых контрактах.

18. Выбор иностранного партнера и основные направления оценки его деятельности.
19. Способы поиска зарубежного партера экспортером.

20. Способы поиска зарубежного партера импортером.

21. Переговоры с иностранными партнерами, способы их проведения.

22. Цели переговоров с иностранными партнерами.

23. Выработка позиции и тактики ведения переговоров.

24. Организационно-техническая подготовка переговоров.

25. Документальное оформление результатов переговоров.

26. Понятия акцепта и оферты. Основные характеристики оферты и акцепта.
27. Запрос и заказ.

28. Проработка поступивших оферт и заказов.

29. Порядок подписания внешнеторговых  сделок.

30. Нормативно-правовые  основы международных контрактов.  

31. Международный контракт и классификация его условий.

32. Преамбула и предмет   контракта международной купли-продажи товаров.
33. Условие международного  контракта   «Количество  товара».

34. Условие международного  контракта   «Качество товара». 

35. Условие международного  контракта   «Цена и общая стоимость контракта».

36. Условие международного  контракта   « Сдача-приемка товара».

37. Условие международного  контракта   «Срок поставки».

38. Условие международного  контракта   «Упаковка и маркировка».

39. Валютные условия международного  контракта.    
40. Финансовые  условия международного  контракта.
41. Условие международного  контракта   «Страхование».
42. Условие международного  контракта   «Рекламации».
43. Условие международного  контракта   «Санкции».
44. Условие международного  контракта   «Обстоятельства непреодолимой силы (форс-мажор»

45. Условие международного  контракта   «Арбитраж». 
46. Специфические статьи внешнеторгового контракта.

47. Организация и техника экспортных операций при прямых связях между контрагентами. 

48. Организация и техника  импортных операций при прямых связях между контрагентами.

49. Необходимость использования торговых посредников во внешней торговле.
50. Внешнеэкономические операции по договорам комиссии и консигнации.
51. Условия работы посредников на внешнем рынке и формы оплаты их услуг.
52. Международные инжиниринговые операции.

53. 2. Международные операции аренды и лизинга.

54. Особенности организации международной торговли сырьевыми и продовольственными товарами.

55. Особенности организации и техники ВЭО по поставке машинотехнической продукции.

56. Применение торгов в международной коммерческой практике.

57. Техника проведения и организационные формы международных товарных аукционов.
58. Особенности выхода предприятий на внешние рынки через международные товарные биржи.

59. Техника заключения сделок на международных выставках и ярмарках.

